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Internazionalizzaz
3cheda /24 Finanzia progetti per export, presenza commerciale,
Q@O fiere, e-commerce e accesso a nuovi mercati.

riassuntiva

Finanza agevo

{é%o Gli strumenti Fondo 394/81 combinano finanziamento a
tasso agevolato e, in presenza di requisiti, quota a
fondo perduto.
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Percorso per
Ogni misura copre una fase diversa: visibilita, accesso,

canale di vendita, presenza stabile e competitivita.
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SIMEST ¢ la societa del Gruppo CDP che supporta la crescita internazionale delle imprese italiane con strumenti
finanziari, partecipativi e di sostegno all’export.
Un set di strumenti da scegliere in base a fase del progetto, Paese target, spese e capacita di rendicontazione.
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I 9 strumenti SIMEST come p

Dalla prima visibilita fino alla presenza stabile e al rafforzamento strategico

Fiere ed eventi Promuovere |'azienda e generare contatti Fiere, mostre, eventi e missioni internazionali Visibilita

Certificazioni e consulenze Adeguare prodotti/processi ai mercati target Certificazioni, consulenze, studi di fattibilita Accesso al mercato

Temporary Manager Inserire competenze specialistiche Manager temporanei, innovation/export manager Accesso al mercato

E-commerce Sviluppare canali digitali di vendita estera Piattaforme proprietarie, marketplace, digitale Canale di vendita

Inserimento mercati esteri Aprire o rafforzare una presenza diretta Strutture commerciali, showroom, personale locale Presenza nei mercati

Transizione digitale/ecologica Rafforzare competitivita e sostenibilita Investimenti digitali, green, patrimonializzazione Competitivita

Potenziamento mercati africani Rafforzare presenza e filiera in Africa Investimenti produttivi/commerciali e know-how Sviluppo strategico

America centrale e meridionale Sostenere filiere e mercati strategici Investimenti e rafforzamento locale Sviluppo strategico

Mercato indiano Affiancare I'ingresso in un mercato prioritario Investimenti, formazione, presenza e trasferimento Sviluppo strategico

Agevolazioni comuni: finanziamento agevolato in regime de minimis;

fondo perduto possibile solo se ricorrono requisiti e condizioni della specifica misura.
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A cosa se
Sostiene la transizione digitale e/o ecologica dell'impresa con vocazione

internazionale. E la misura piu adatta quando l'investimento non e solo

commerciale, ma migliora struttura, efficienza e competitivita.
Numeri chiave

0,319% tasso agevolato

Perimetro finan: indicato da SIMEST
= almeno 50% del deliberato su investimenti digitali e/o ecologici

6 anni durata ordinaria, con

= fino al 50% su rafforzamento patrimoniale _
2 di pre-ammortamento

. uote piu alte in casi specifici: USA, Balcani, energivore, alluvioni
q P P ? 10%0 quota fondo perduto

= importo massimo: minore tra 35% ricavi medi e massimali per dimensione _ _
ordinaria ove spettante

20%b possibile per

uando approc . Y
Q PP energivore/efficientamento

E efficace quando l'impresa deve finanziare un progetto ampio: digitalizzazione

processi, efficientamento, sostenibilita, investimenti tecnici o patrimonializzazione

collegata allo sviluppo estero.

Presidio istruttorio: dimostrare il collegamento tra investimento, vocazione internazionale e miglioramento competitivo. Evitare spese generiche o non tracciabili. n
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A cosa s
Finanzia la partecipazione a eventi di carattere internazionale — anche virtuali —

per promuovere beni e servizi prodotti in Italia o a marchio italiano registrato.

Numeri chiave
= 0,319% tasso agevolato

indicato da SIMEST
4 anni durata del

Target opel
= tutte le imprese, in particolare MPMI

» fino a un massimo di 3 eventi

= fiere, mostre, eventi e missioni internazionali

finanziamento

= focus possibili su Africa, America centrale/meridionale, India e USA ]
P 500k massimale assoluto

10%0/20% fondo perduto in

Utilita in presen ol
presenza FEQUISItI

E la misura pit immediata da spiegare: collega budget commerciale, calendario
eventi e obiettivo export. Funziona bene come primo step per imprese che

devono validare mercati e generare lead.

Presidio istruttorio: evento coerente con mercato target, materiali e costi collegati alla partecipazione, cronologia spese corretta, documentazione e rendicontazione tracciabile. -
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Via dell'Industria 1, Carpiano (MI), Italy

@ +39.02.36.76.24.90 www.millergroup.it
Sky Tower in Reem Island, Abu Dhabi, EAU +39.02.36.76.24.91 info@millergroup.it




	Diapositiva numero 1
	Diapositiva numero 2
	Diapositiva numero 3
	Diapositiva numero 4
	Diapositiva numero 5
	Diapositiva numero 6

